Marketing
Support

(M/W/D) TEILZEIT 25 - 30 STD.

Sie sind die Schnittstelle zwischen Marketing,
Vertrieb und Kommunikation und sorgen da-
fur, dass qualifizierte Leads entstehen und im
Vertrieb wirksam werden.

Sie bringen Kampagnen, Content und Marke-
ting Automation so zusammen, dass Kontakte
strukturiert erfasst, sauber bearbeitet und zur
richtigen Zeit an den Vertrieb Ubergeben wer-
den - klar im Prozess, verlasslich im Ergebnis.

Wir sind

OO0

[EI:"‘IF’MEDkyu.

VORAUSSETZUNGEN/
ANFORDERUNGEN

» Ausbildung oder Studium im Bereich
Marketing, Kommunikation oder
vergleichbar

» 3-5 Jahre Erfahrung im
B2B-Marketing, idealerweise
MedTech oder High-Tech

» Erfahrung mit CRM- und
Marketing-Automation-Tools

» Erfahrung mit Projektmanagement
» Strukturiert und teamfahig

» gute Englischkenntnisse

EPnP Medical vereint Elektronikfertigung,
CNC-Feinmechanik und Produktentwicklung/
F&E unter einem Dach - fur Systeme, die prazi-
se, verldsslich und verantwortungsvoll wirken.

Unsere Fertigungstiefe reicht von EMS mit
SMD- und THT-Bestlckung, Selektiv- und Va-
kuumléten, Conformal Coating und Assembly
bis zur CNC-Feinmechanik mit pm-Genauig-
keit, Baugruppenmontage, Reinraumprifung
und Recycling im Kreislauf. In der Produkt-
entwicklung arbeiten wir mit Sensorik, Mate-
rialbeschaffung, Polymerforschung, Digital
Twin, Firmware und Prototyping - von PCB
bis PCBA, von der kleinsten Schraube bis zum
kompletten System.

Uber 280 Mitarbeitende an sieben Standorten
in Stddeutschland und Osterreich biindeln
ihre Kompetenzen in einer Unternehmens-
gruppe. Forschung, Entwicklung, Elektronik-
fertigung und Feinmechanik greifen inein-
ander und schaffen tragfahige Losungen fur
Medizintechnik, Luft- & Raumfahrt Industrie
und Automotive, - mit Systemldsungen, die
spurbare Wettbewerbsvorteile schaffen.
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Detailierte Stellenbeschreibung

W| I su Che N Fur den Bereich Vertrieb / Commercial Management suchen wir
zum nachstmoglichen Zeitpunkt einen Mitarbeiter (m/w/d) fur
Marketing Support, der als Schnittstelle zwischen Marketing,
Vertrieb und Kommunikation qualifizierte Leads strukturiert
bis zur Ubergabe an den Vertrieb begleitet.

» Kampagnenmanagement: Sie bringen Vermarktungsideen
Ihre AUfga ben ein, planen Kampagnen, koordinieren die Umsetzung und

verfolgen die Wirkung konsequent nach.

» Lead-Generierung Uber zentrale Kanéle: Sie bauen Lead-
Quellen aus und pflegen sie laufend.

» Marketing Automation & CRM-Prozesse: Sie gestalten
Workflows in Marketing Automation und CRM so, dass
Leads strukturiert erfasst, weiterentwickelt und Ubergeben
werden.

» Lead Nurturing entlang des Sales Funnels: Sie entwickeln
Kontakte systematisch weiter und sorgen daflr, dass Leads
zur richtigen Zeit vertriebsreif werden.

» Schnittstellen- und Projektkoordination: Sie koordinieren
Aufgaben und halten Timings nach und stellen sicher, dass
Zusagen, Zuarbeiten und Termine eingehalten werden.

» Content- und Kommunikationssupport: Sie unterstitzen
bei Content, Texten und der operativen Kommunikation far
Kampagnen und Vertrieb.

» Event- und Messeorganisation: Sie planen und organisieren
Veranstaltungen und Messeauftritte - inklusive Vorberei-
tung, Abstimmung und Nachbereitung.

» CRM-Datenpflege & Reporting: Sie halten Daten sauber,
dokumentieren Aktivitdten und erstellen Reportings, damit
Fortschritt und Wirkung transparent sind.

I Eine Ndhe zu unseren Hauptstandorten 97424 Schweinfurt
Arbeltsort oder 82152 Krailling ist winschenswert, da hier persénliche
und _mode” Meetings und Abstimmungen stattfinden. Dank der cloudba-

sierten Arbeitsweise der EPnP Medical GmbH ist Remote-Ar-
beit ausdriicklich erwiinscht und wird individuell im Arbeits-
vertrag vereinbart.

BRONZE | Top 35%
tcovcﬂ
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. . » Drei bis funf Jahre Erfahrung im B2B-Marketing,
S|e bl’l ngen idealerwei se in MedTech oder High-Tech oder einem

ahnlich technologiegetriebenen Umfeld.

m It » Ausbildung oder Studium im Bereich Marketing,
Kommunikation oder vergleichbare Qualifikation

» Sicher im Umgang mit CRM- und Marketing-Automation-
Tools, Verstandnis fur Funnel- und Workflow-Logik

» Strukturierte, selbststéndige Arbeitsweise, methodisches
Vorgehen und Blick fur Prioritdten und Termine

» Teamorientiert und ergebnisorientiert, klare Kommunika-
tion an Schnittstellen und verlassliche Umsetzung

» Erfahrung in Projektkoordination, Abstimmung mit
mehreren Beteiligten und punktliche Ergebnislieferung

» Vertraut mit Reporting und Kennzahlen, saubere
Dokumentation von Kampagnenfortschritt und Lead-Status

W- b » Positives Arbeitsklima und eine Kultur, die auf Eigenverant-
|r Ieteﬂ wortung, Vertrauen und klaren Entscheidungen basiert

» Unbefristete Festanstellung mit attraktivem Vergttungs-
paket in einem wirtschaftlich stabilen, krisenfesten
Unternehmensverbund

» Abwechslungsreiche, anspruchsvolle Aufgaben im
B2B-Marketing und in der Unternehmenskommunikation

» Flexibles Arbeitszeitmodell mit klar geregelten Rahmenbe-
dingungen: hybrides Arbeiten (Remote) und moderne,
cloudbasierte Tools

» Konkrete Gestaltungsfreiraume und die Méglichkeit,
am Unternehmenserfolg mitzuwirken

EPnP Medical GmbH
MonbachstraBe 5

75242 Neuhausen/ Germany
e-mail: careers@epnp-medical.com

www.epnp-medical.com
company/epnp-medical-gmbh
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